GERENCIAIS

VOCE. AINDA MAIS LIDER.
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PROGRAME-SE
E PARTICIPE.

OUTUBRO

& > 1/10/2019 ® } 10H30

> ESTRATEGIAS PARAIMPULSIONAR AS VENDAS NO NATAL
&, 2/10/2019 ® } 09H

0> ENTENDENDO CUSTOS, DESPESASE
PRECO DE VENDA
@ p 2/10/2019 ® } 16H30

5> CONTROLESFINANCEIROS
& » 4/10/2019 ® } 16H30

5> PLANEJANDO E GERENCIANDO A SUA
EQUIPE DE VENDAS
& » 7/10/2019 ® } 16H30

5> TRANSFORMAR REALIDADES E UM BOM
NEGOCIO - EMPREENDEDORISMO SOCIAL
ENEGOCIOS DE IMPACTO
& ) 8/10/2019 @ } O9H

> COMO UTILIZAR DATAS COMEMORATIVAS
PARA AUMENTAR AS VENDAS
& p 8/10/2019 ® } 10H30

onnny
farare}
B85

0> DESIGN THINKING : CRIATIVIDADE E
INOVACAO EM NEGOCIOS

Fé%é‘ 11/10/2019 ....... E} ...... 16H3O ..........
> CANVAS: O QUADRO EMPREENDEDOR

HET?B\ 14/10/2019 ...... E ...... 16H3O ..........
> PLANO DE NEGOCIOS

% .. 15/10/2019 ...... E ...... 1OH 30 ..........
£> COMO ESCOLHER O PONTO COMERCIAL

@ 16/10/2019 ...... E ...... 16H3O ..........
> ANALISE E PESQUISA DE MERCADO

% .. 17/10/2019 ...... E ...... 19H ...............



5> SUSTENTABILIDADE COMO DIFERENCIAL
COMPETITIVO PARA PEQUENOS NEGOCIOS

canany
BE0
B85

5> TRANSFORMAR REALIDADES E UMBOM
NEGOCIO - EMPREENDEDORISMO SOCIAL
ENEGOCIOS DE IMPACTO

raral
fsis]

o)

[}

BE8

5> COMO SAIR DO MUNDO DAS IDEIAS E VALIDAR
O SEUNEGOCIO

oy
ferare}
BE5

5> POSTURA PROFISSIONAL: O GRANDE
DIFERENCIAL DA EMPREGABILIDADE

2> ESTRATEGIAS PARA IMPULSIONAR AS VENDAS
NO NATAL

connny
farare}
B8

connny
e}
B8

> ENTENDENDO CUSTOS, DESPESAS E
PRECO DE VENDA

annny
ferare}
865

£> COMO SAIR DO MUNDO DAS IDEIAS E VALIDAR
O SEUNEGOCIO

i)

B8

>

connny
farar
866

ol

PALESTRAS MEI

segundas, quartas e sextas-feiras: 08h30
tercas e quintas-feiras: 14h30
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SEBRAE

Servico de Apaio as Micro e Pequenas
Empresas do Rio Grande do Norte

0800 570 0800 | www.rn.sebrae.com.br
®® @) sebraern (L) 84.99911.0160




